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整合基礎理論與實務訓練，縮短學用落差，厚實技術之能力。

建立國際視野並加強國際交流，具前瞻性與國際化的宏觀跨領域視野。
培養良好領導、管理及溝通協調能力。

透過理論的介紹與個案討論，讓學員能夠掌握對內、對外談判的理論，並且發展
實際談判的能力。

這是一個兩學分、36小時的談判課程，內容包括課堂講授、工作坊、分組報告以
及談判演練。課堂上將討論談判的六大主題: 談判的結構、談判的籌碼、談判戰
略、談判兵法、談判的社會心理學分析，以及跨文化談判。全班將分成六組，每
一組在學期結束時必須提出一個個案分析的課堂報告，作為這門課的成績。

講授 Lecture：%

分組討論 Group discussion：%

案例研討 Case study：%

操做練習 Practical exercises：%

講授 Lecture：%

Spring 2026 NTUST Course Outline

2026/5/6

授課教師：劉必榮

Instructor:Bih-rong Liu

課程名稱：談判理論與實務

Course Title：Negotiation: Theories and 
Practices


